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At szelge sin virksomhed er som at seelge sit hjertebarn. Det erfarede Rene
Grankvist, da han for nylig solgte sit renggringsselskab Flow House. Sammen
med Mads Christian Suhr, kaber af virksomheden, forteeller Rene Grankvist om
processen, og hvad han leerte af den, til morgenmade i Roskilde.
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Morgenmade | Roskilde den 30. oktober:
Hvordan seelger eller kaber du bedst en virksomhed?

Kom til morgenmade i RoS Gallery den 30. oktober kl. 8-10.30, Program

hvor Veekstfonden sammen med en revisor, en advokat og en ¢ Morgenbrad og kaffe (8.00-8.30)

kommunikationsradgiver giver, hvert deres input til, hvordan du ¢ Velkommen v. galleriejer Lars Wie Andersen, RoS Gallery
far den bedste oplevelse, nar livsvaerket skal seelges, kabes eller o  Erhvervskundechef Peter Bo, Vaekstfonden

loftes til et hgjere niveau. - Finansiering af generations- og ejerskifte hos Veekstfonden

- Vaekstfondens ejerskifteanalyse — hvad kan du leere?

Kom, hvis du: e  Statsautoriseret revisor René Mgrch Serensen, RIR Revision
e Star overfor et generations- eller gjerskifte — nu eller om - Hvordan optimerer du din skat i forbindelse med et
nogle ar

virksomhedssalg?
e Skal bruge kapital sa din virksomhed er klar til fremtiden

e Eritvivlom, hvilke generationsskiftemodeller der
fungerer i praksis

e Vil have inspiration til, hvordan du ger din virksomhed
mere kendt, attraktiv og salgsklar — og hvordan du opnar - Detjuridiske krydsfelt mellem seelger og keber

den bedste pris - Juridiske forhold bade saelger og kaber bar have fokus pa

- Hvilke generationsskiftemodeller fungerer i praksis?
- Hvordan kan du @ge veerdien af din virksomhed?
Advokat Rune Tarng, TVC Advokatfirma

Direktor Lisbeth Wirgowitsch, Kommunikationshuset Kreab

Fra kl. 8.00 byder vi pa lidt morgenbred, og efter programmet - Hvorfor kommunikation kan "tale’ prisen op
er der afsat tid til individuel snak om netop din virksomheds - Hvordan ger du din virksomhed attraktiv i praksis
udvikling, behov og muligheder. - Hvorfor kommunikation er en investering, ikke en ekstra

konsulentomkostning

Vi glaeder os til at se dig til en speendende formiddag med Kober og szelger af rengoringsselskabet Flowhouse deler
specialistviden og netveerk med andre lokale virksomheder og ud af deres erfaringer med ejerskifte

radgivere. ¢ Netveerk og 1:1 sparring
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